
  Universitas Esa Unggul 
 
 

 

69 
 
 

 

Lampiran 2 

KUESIONER 

Surat Permohonan Pengisian Kuesioner 

 

Responden Yth, 

Saya, mahasiswa program studi Ilmu Manajemen, Fakultas Ekonomi dan Bisnis 

Universitas Esa Unggul. 

Nama  : Yuni Sophiyani 

NIM : 2015-11-244 

Saya sedang melakukan penelitian Pengaruh Price Discount, Bonus Pack, dan In-

Store Display terhadap Kpeutusan Impulse Buying Pada Konsumen Transmart 

Carrefour Tangerang City Center untuk menyelesaikan Tugas Akhir. Maka dari itu 

saya mengharapkan saudari untuk mengisi kuisioner ini.  

Atas kesediaan saudari menjawab dengan sejujurnya dan sebaik-baiknya saya 

ucapkan terima kasih. 

No. Responden:  

Data Responden 

Petunjuk : 

Isilah data responden dibawah ini dengan menyilang (X) salah satu jawaban yang 

tersedia. 

1. Usia: 

a. 17-23 

b. 24-35 

c. ≥35 tahun 

2. Pendidikan terakhir:  

a. SMP 

b. Akademik (D3) 

c. SMA 

d. S1/S2/S3 Sederajat 

3. Pekerjaan anda saat ini: 

a. Pelajar / Mahasiswa 

b. Karyawan  

c. Wirausaha 

d. Lain-lain, tuliskan _____________.   

 

4. Pendapatan perbulan: 

a. <Rp. 1.000.000 
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b. Rp. 1.000.000   – Rp. 3.000.000 

c. Rp. 3.000.000 – Rp. 5.000.000 

d. > Rp. 5.000.000 

5. Berapa kali dalam sebulan anda melakukan intesitas pembelian di 

TransmartCarrefour? 

a. 1 Kali 

b. 2-3 Kali 

c. 3-5 Kali 

d. >5 Kali 
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CARA PENGISIAN 

1. Sebelum mengisi pernyataan di bawah, bacalah petunjuk pengisian dengan 

baik dan isi data responden terlebih dahulu. 

2. Kuesioner penelitian ini terdiri dari 26 pernyataan. 

3. Berilah tanda silang () pada kolom pernyataan Sangat Setuju (SS), Setuju 

(S), Tidak Setuju (TS), Sangat Tidak Setuju (STS) sesuai dengan keadaan 

yang sebenarnya. 

 

NO. PERNYATAAN KETERANGAN 

Price Discount 
STS TS S SS 

1 2 3 4 

1. Saya sering mencoba produk yang ada 

potongan harga di Transmart Carrefour 

    

2. Saya selalu membeli produk di Transmart 

Carrefour yang ada potongan harga 

    

3. Saya sering kali menjadi alasan saya 

membeli produk yang saat itu ada 

potongan harga 

    

4. Saya merasa mendapat pembelian yang 

sesuai bila membeli produk yang 

mendapat potongan harga 

    

 

Bonus Pack 

STS TS S SS 

1 2 3 4 

5. Saya selalu membeli produk yang ada 

tambahan bonus kemasan 

    

6. Saya sering mencoba produk yang ada 

tambahan bonus kemasan 

    

7. Saya membeli produk ada bonus 

tambahan sesuai keinginan 

    

8. Saya merasa hadia gratis dapat 

memberikan kegunaan bagi konsumen 

sebagai pengguna 

    

9. Saya merasa nilai sebanding dengan apa 

yang dikeluarkan konsumen untuk 

membeli bonus kemasan 

    

10. Saya akan beli jika produk bonus 

kemasan tidak kadaluarsa 
    

11. Saya selalu ingin membeli produk yang 

ada bonus tambahan 
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NO 

 

 

PERNYATAAN 
 

KETERANGAN 

In-Store Display 
STS TS S SS 

1 2 3 4 

12. Saya membeli produk di Transmart 

Carrefour yang mudah diperoleh 
    

13. Saya membeli produk di 

TransmartCarrefour yang mudah di lihat 

tempatnya 

    

14. Saya membeli produk di Transmart 

Carrefour yang tersusun menarik 

 

    

15. Saya merasa nama merek atau logo di 

Transmart Carrefour jelas terpampang di 

rak pajangan 

    

16. Saya merasa penataan kategori item 

produk di Tranmart Carrefour sesuai di 

rak pajangan 

    

NO PERNYATAAN KETERANGAN 

  

Impulse Buying STS TS S SS 

1 2 3 4 

17. Saya merasa sering berbelanja di 

Transmart Carrefour tanpa ada rencana.     

18. Saya merasa sulit mengendalikan diri 

terhadap desakan untuk membeli sewaktu 

melihat penawaran menarik. 
    

19. Saya merasa perasaan untuk segera 

memiliki produk ditawarkan oleh 

Transmart Carrefour 

    

20. Saya merasa adanya perasaan yang 

berlebih akan ketertarikan dari produk 

yang di tawarkan oleh Transmart 

Carrefour. 
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21. Saya merasa tidak dapat menolak 

keinginan untuk membeli produk di 

Transmart Carrefour 
    

22. Saya merasa keinginan membeli tiba-tiba 

diikuti dengan emosi.     

23.  Saya merasa tidak mempertimbangkan 

konsekuensi 

    

 

 

 

 


